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i nscam C-S-A-E. (Cycle Stratégies et Actions en Entreprise)
Manager Marketing, Commerce et Gestion de Projets

Ecole de Commerce en Alternance ﬂ..
) 44

- " Le contexte de la rentrée 2009 oriente 'entreprise vers une priorité commerciale pour protéger
oﬂ et développer son chiffre d'affaires.
8 @ En adéquation directe avec les nouveaux besoins des entreprises, la formation CSAE s'est
1'&_%““1 adaptée pour favoriser 'employabilité des jeunes.

g‘ﬂ A Elle combine 3 compétences essentielles : marketing, communication et commerce qui
= s'appuient sur une culture approfondie du fonctionnement et de I'environnement de l'entreprise. .

Débouchés

Le CSAE forme :
- des managers commerciaux opérationnels dans les grands groupes et les PME.

- des managers de services fonctionnels ayant une culture commerciale approfondie.
PR EHAMIV E - des créateurs ou repreneurs d’'entreprises dotés d’'une formation compléte et d'une premiére
expeérience terrain.

Passerelles

Unités de valeur contrales
ting opératic L'obtention de ce titre certifié par I'Etat donne accés & plusieurs masters 2 (Bac+5)
dans les domaines du marketing, de la communication, de la gestion...
Une troisieme année d'études partagée entre la France et |'étranger sera accessible
des 2011.
Modules méthodalogigues
s Profil

- Bac + 2 validé

- Une farte motivation

- De réelles aptitudes a communiquer
- Un projet professionnel a réaliser

Modules transversaiux

’ : Conditions d'admission
Travaux d'application pratigue
JSSIE nise J Cres Recrutement sur dossier, tests psychotechniques et entretien individuel.

.Etatuts et contrats

Le CSAE est une formation en alternance accessible en contrat de
professionnalisation ou stage indemnise

Sur la session 2008/09 : 45% des premiére année sont en contrat de professionnalisation
et B5% des seconde annge,

Unltés da valeur cantrales

D'autres possibilités de prise en charge financiére existent (Fongecif,
Modules méthodolagigues chéque formation...)

. Alternance professionnalisante

L'alternance Ecole Entreprise est au cceur du dispositif de formation :
= 1% année : 2 semaines en Entreprise, 1 semaine en formation

Modules transversaius E
Sariuslle ¢ 257 annee : 3 semaines en Entreprise, 1 semaine en formation

Exemple de mission en entreprise :
Identifier, mettre en forme et animer un projet de développement
commercial innovant (nouveau marché, nouveau secteur...)

Travaux o ‘application pratique &<
Titre délivré &’bcP '-
Titre de "Responsable de Gestion" de niveau II - E:@'.E'B‘-wenue det

Bac + 4 - reconnu par I'Etat et inscrit au Répertoire Q= -
National des Certifications Professionnelles (réf. 310m) & 35510 CESSO
dont l'autorité délivrant la certification est notre g
partenaire le Groupe Wesford (Grenoble}, ;:""

INSCAM vous offre un accompagnement 2
renforcé et individualisé pour la recherche -
d'entreprise (séminaires stratégie professionnelle,
techniques de recherche d'emploi, coaching).



